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Tendenze. Dal 2015 la quota presente nel private banking é cresciuta dal 16 al 22%
Dall'inizio dell'anno i flussi si sono concentrati sui prodotti multiramo e unit linked

Polizze ancora in crescita
Un faro dell’Ivass sui costi

Federica Pezzatti

lrapporto ra pessessori digrandi

patrimoni e polizze non conosce

crisi. Lo strumento assicurativo

negli ultimi cinque anni ha con-

quistateil podioarrivandoa pesa-

resecondagliultimi dati disponi-
billi di Aipb il 225 sul parimeniototale
del seteore private banking (dal 169
delzo15). E anche gli ultimni dati di As-
soreti confermano questa tendenza
che neppure il Covid & rivscitoa fer-
mare: polizze eprodoti previdenszali
contanc per i 27,55 sulle consistenze
patrimoniali delle reti di consulentifi-
nanziari contro ilag,a dell'anno pre-
cedente e somoa quota 1735 miliardi.
Inbucna parte i ussi da Inizie anno
51 s0M0 concentrati su multitamo ¢
unit linked (con oltre 4,8 miliardi di
racoolta netta) dei 6,8 miliardi incas-
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satl dai prodotti assicurativo previ-
denziali. Queste polizze sonopilicon-
venienti da proporre per le compa-
gniein quanto hannoun minore as-
sorbimentodi capitale rispettoalle ri-
valutahili e in una fase di tassi ai
minimi consentono di traghettare i
clienti sui mercati azionari, mante-
nendo (in particolare le multiramo)
unaveste assicurativo-providenziale,
caraachiteme delle riqualificazioni.
Ma sono sostenibili questi prodotti
dal punto divista economico? Viene
da chiederselo guardandoai numeri
snocciolat dall’ Authority assicurati-
valvassche ha realizzatoun report sui
ostide] w4 prodotiassiourativi (1bi-
psjereatidalle compagnie taliane ned
primiseimesi diquest'anno.
Afronte di rendimenti quasi nega-
tivided titoli obbligazionari pisicurd

lepoliveee emesse viaggianoconcost

annul intorno al 3%-4%. Nel 307 dei
casiviene sottrattodal rendimento di
chi sottoscrive multiramo ¢ unit
linked tra il 2,5% eil 3,5% annuo. Un
discretogruppentova olire tale soglia:
sitratta del 15% circa del lemultiramo
edel 30% delleunit che superanocap-
puntail 3.5%. Ecbchiamivaal 4,67%.

Cosd proibitivi in un contesto di
mercati come Pattuale dove i portisi-
curi danno rendirment] negativi.Biso-
gnainaltre tenere presente che questi
costinoncomprendono glioneripa-
gati indirettamente dal diente sugli
Okcrdove investonea loro voltal fondi
assicurativi e molto spesso neppure
eventuali coperture assiourative ag-
giumtive (comequelleche proteggonn
dalle minusvalenze). «&irilevaun'in-
cidenza che, in alcuni casi, risulta
molivelevatae potenzialmente criti-
ca in termini di profittabilitd per i

La crescita dei prodotti assicurativi

Aumento delgli operatori Private per asset allocation.
Confronte 2018-2020
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clientis, avverte la stessa Authority:
wL'elevato livello dei costl registrato
sualcuni prodot sard ogeetto di ar-
tenzione eapprofondinsento da parte
dell vasss, Nel dettaglioil parametro
presoariferimento perla primavaolia
eunindicatore che dettoin termini tec-
nici “Reduction in yield (Riy) definito
dalla normativa Priipse contenutonel
Kid. Esso forografa la riduzioneattesa
dei rendimenti annui dell imvesti-
mentodovutaal costl che gravanosul
prodotio (entrata, gestione, perfor-
mance fees). Tanto magglore &l valo-
redel Riv quanto pit si abbarttono la
performance annue. Nellarilevazio-
neci sonoanche soluzioni che arriva-
noa riduzioni di vield pari superiori
al 4% annuo(circal'8% delle multira-
m) e cirea il 15% delle unit linked .
Meno costose sono invece in media
le rivalutabili, dove circa il 6o delle
nuove offerte evidenzia un Riy me-
dioinferiore a 1,4%.

Ora si apre una bella partita tra
compagniee regolatori e distributo-
1i, in un contesto normativo dove
I'idd ha introdotto il concetio di Pog
{Product Oversight Governance).
«wuesta policy sposta 'ottica sul
consumatore assicurato e prevede
chieun prodotto, fin dal suo concepi-
mento, debbaessere disegnato con-
siderando la centralitd del cliente
target: siadal puntedi visea dei costi
(trasparenti e sostenibili) sia dal pun-
toedivista del rischio -, conferma Luca
ZitelledellosudioZitielle eassociati
—finnad amivarea garantine coerenza
Intutctala filiera distribudvas,
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